CORIM Solutions, un acteur
incontournable de la GMAOQ

>Santiago OLIVAS, Responsable Marketing et Directeur Adjoint.

teur de solutions de Gestion
de Maintenance Assistée
par Ordinateur (GMAQ), CORIM
Solutions apporte depuis sa
création en 1996, une expertise
largement éprouvée. Ses compe-

Edrteur, integrateur et distribu-
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tences s'appliquent aux secteurs
de la Maintenance industrielle,
tertiaire, hospitaliere et SAV.

A Il'époque, le pari d'Alain
Rouanet, fondateur de CORIM
Solutions, consiste a créer un
logiciel disposant d’une flexibi-
lité et d’'une adaptabilité qui font
alors défaut aux solutions exis-
tantes.

Pari réussi, puisque depuis sa
création, I'éditeur affiche une
croissance moyenne annuelle
de 13 %, preuve de la parfaite
adéquation entre les besoins du
marché et les solutions qu’il pro-
pose.

Acteur global de la maintenance,
CORIM Solutions cffre la totalité
des compétences nécessaires a
la réussite des projets et inter-
vient a toutes les étapes : audit
visant a s’'assurer de |'adégua-
tion produit-projet, conseil, for-
mation, intégration de la solution
dans le systeme d’information de
I'entreprise, performance main-
tenance...

Spécialisée par métier, la gamme

> >La solution ERP pour les professionnels de
maintenance en cours de développement a donc
de tres belles perspectives devant elle...
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CORIM couvre lI'ensemble des
besoins liés aux services main-
tenance des entreprises. Ainsi,
CORIM Industrie s'adresse aux
services maintenance d'unité
de production, CORIM Servi-
ces aux prestataires de services
en maintenance et aux installa-
teurs mainteneurs d'egquipement
Des extensions mobiles ont été
specialement developpees pour
une utilisation nomade (solution
code-barres pour la gestion des
stocks dans ['atelier, solution
sur PDA ou Tablet PC pour les
techniciens itinérants, commer-
ciaux et responsables d'affaires),
grace a un partenariat avec SFR
Business Team.

La facilité d'intégration et de
prise en main, ainsi que la
grande autonomie donnee aux
clients dans I'applica-
tif ont fait le succes de
CORIM Solutions. Avec
un C.A d"1,7 million
d’euros en 2008 et plus
de 700 clients, I'édi-
teur s’est place au qua-
trieme rang national.
Son équipe (23 person-
nes actuellement) s’en-
richit régulierement de
commerciaux, consul-
tants et hotliners pour
accompagner sa crois-
sance.

Son développement
passe également parun
réseau de distributeurs
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— | fiables en France (Codi

Quest, Contrinfor, JMR Conseil
et Formation GMAQ), comme a
I'etranger.
Toujours & I'écoute du marché,
I'éditeur propose désormais une
nouvelle génération de solutions
GMAO qui placent I'utilisateur au
ceeur du processus (conception
full Web, flux RSS, Web services,
portlets...). Son offre SAS (loca-
tion en ligne) connait, quant a
elle, une croissance de plus de
70 %.
Pour I'heure, CORIM Solutions
maintient sa stratégie orientée
tant vers les professionnels de
maintenance que les propriétai-
res d’actifs : « deux marcheés dif-
férents mais liés », précise Alain
Rouanet qui poursuit : « [l ne sera
bientdt plus concevable de ne
pas pouvoir connecter les appli-
cations de gestion des donneurs
d’ordre et des fournisseurs ».
La solution ERP pour les pro-
fessionnels de maintenance en
cours de développement a donc
de trés belles perspectives de-
vant elle. En pleine évolution,
le secteur de la santé, laisse lui
aussi entrevoir un avenir promet-
teur. De quoi permettre a CORIM
Solutions d’attirer la confiance
de nouveaux clients, a l'instar
de Danone, Vinci Energies, SEB,
HARIBO ou encore Schneider
Electric qui ne sont que guelques
unes des références déja exis-
tantes...
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